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GUÍA RÁPIDA 

Ventas 
Gestión de Condición de Precio 

Objetivos de la Guía  Entregar los controles base asociados al proceso de Gestión de precios de venta. 
 

A quien va dirigido  Encargados de ventas 

 

Pasos Descripción Sistema Rol 
 

1 Crear condición 

 

 
 
 
 

SAP Encargado de 
ventas 

2 Ingresar clase de condición ZP01 

 

 
 
 
 

SAP Encargado de 
ventas 

3 Seleccionar Combinación de claves 

 

 

 

SAP Encargado de 
ventas 
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GUÍA RÁPIDA 

Ventas 
Gestión de Condición de Precio 

4 Ingresar Organización de ventas – Canal distribución –Material Fechas de inicio 
y fin de validez. 

 

 

SAP Encargado de 
ventas 

5 Definición de precios “Modificación condición” 

 

 
 
 
 

SAP Encargado de 
ventas 

6  Ingresar clase de condición ZP01 

 

 
 
 
 
 

 

SAP Encargado de 
ventas 
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GUÍA RÁPIDA 

Ventas 
Gestión de Condición de Precio 

 
 

7 Seleccionar Combinación de claves 

 

 

 

SAP Encargado de 
ventas 

 

 

 


